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Let's do IT 40%&“«;(]

Account Manager
Technical Sales (m/w)

Standort Féhren

Die IT-HAUS GmbH ist ein Anbieter fiir nationale und internationale IT-L6sungen in den Bereichen IT-Managed
Print Services, Infrastructure, Enterprise Client-/Mobility, Software- & Collaboration-Solutions.

Bundesweit ist IT-HAUS mit derzeit 230 Mitarbeitern an 24 Standorten vertreten und liefert somit als IT-Service-
provider ein flaichendeckendes Servicenetz. Zusatzlich ist IT-HAUS auf weltweites IT-Sourcing spezialisiert und
unterstiitzt Unternehmen bei der Umsetzung und dem Fulfillment ihrer weltweiten IT-Strategie. IT-HAUS wurde
bereits mehrfach als, Bestes Systemhaus” ausgezeichnet.

Werden auch Sie Teil unseres jungen erfolgreichen Unternehmens.

Zur Verstarkung unseres Teams und zum weiteren Ausbau unserer bundesweiten Marktstellung suchen wir zum
nachstmaoglichen Zeitpunkt am Standort Fohren in Vollzeit einen:

Account Manager Technical Sales (m/w)

Standort Fhren

Ihre Aufgaben

« Akquise/Neukundengewinnung sowie Ausbau bestehender Kundenbeziehungen durch Positionierung von
mafgeschneiderten Dienstleistungs- & Servicekonzepten aus unserem Hause

« Analyse und Ausarbeitung von strategischen Service-Losungen und deren Integration in die Prozesse des Kunden
- Sie werden in der technischen Ausarbeitung von Konzepten und Angeboten durch Fachpersonal unterstiitzt

- Typische Dienstleistungen sind
- deutschlandweite Rollouts von IT durch unseren Fieldservice
- IT Infrastrukturprojekte Active Directory, Exchange, Server, Storage, Netzwerk
- Weitere Leistungen fir die Bereiche IT-Systemtechnik und IT-Field- & Project Service finden Sie unter:
https://www.it-haus.com/leistungen/it-haus-leistungsportfolio

Ihr Profil
- Idealerweise haben Sie bereits Erfahrung und Erfolge im Vertrieb von technischen Dienstleistungen
- Mindestens abgeschlossene kaufméannische Ausbildung

- Sie zeichnen sich durch eine hohe Kundenorientierung und soziale Kompetenz aus und
arbeiten ziel- und ergebnisorientiert

« Reisebereitschaft und Interesse im Vertrieb von I6sungsorientierten Dienstleistungs-Produkten sowie
ein hohes Mal3 an Eigeninitiative, Verantwortungsbewusstsein und Engagement

Unser Angebot
Wir bieten Ihnen einen attraktiven und abwechslungsreichen Arbeitsplatz mit leistungsgerechter Vergiitung in
einem jungen, dynamischen Team.

Ihre Bewerbungsunterlagen richten Sie bevorzugt per E-Mail als pdf-Datei an:
Frau Ute Trappen - jobs@it-haus.com
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